Jak to dziata?

*  Wszyscy styszymy o tradycyjnych ustugach kompleksowych (end-
to-end), jednak gdy przychodzi do negocjacji umowy o $wiadczenie
ustug, nagle na pierwszy plan wysuwa sie dtuga lista ustug, ktore Pojedynczy punkt
nie sg Swiadczone przez firme — cato$ciowy charakter nie do korica kontaktu

jest taki, jakiego chcemy.
Pakiet wtasnych ustug

* Wspdtpracujgc z naszymi klientami, oferujemy teraz rozszerzone zarzadzania
ustugi kompleksowe, ktdre nie wykluczajg zadnych elementéw z

listy swiadczonych ustug, zapewniamy wszystko, co niezbedne do Redukejalkosetow iloptat
zarzgdzania siecig bankomatéw — bez wyjatkow. dzieki korzyéciom
ilosciowym
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Korzysci dla banku e

* Banki utrzymuja swoich lojalnych klientdw przy mniejszym projektow integracji IT
uzaleznieniu od tradycyjnych ustug.

* Znacznie nizsze koszty eksploatacji, nawet o 70%. * Sprawozdawczosc,
. . ., L, zarzadzanie i ustugi
* Banki zachowujg wysokg dostepnos¢ dla klientéw. R T e 25

wymagan banku
* Marka banku

* Personel nie jest potrzebny, co zwieksza zysk.

* Wydajnos¢ dzieki automatyzacji umozliwiajgcej bankowi
koncentracje na kanale sprzedazy.

* Potencjat do silniejszego rozwoju kanatu sprzedazy.
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* Dostosowanie ustug oddziatéw do strategii gtdwnego kanatu E.
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http://www.retail-bcg.com/

