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Jak to dziata?

* Klienci bankéw, MSP i sektora publicznego moga deponowaé lub wymieniaé pienigdze

w wielofunkcyjnych urzadzeniach w réznych dogodnych lokalizacjach
* Funkcjonalno$¢ moze obejmowaé dowolne warianty:
o Wrzucanie woreczkéw, w tym mieszanki banknotéw, monet i czekow

o Deponowanie banknotow
o Deponowanie monet

o Wydawanie banknotéw

o Wydawanie monet w rolkach

o Schowek na dokumenty, przedmioty wartosciowe i inne ustugi dla klientéw

* Wydajne i wygodne systemy dla matych i Srednich przedsiebiorstw
* Automatyzacja ustug pozwalajgca bankom na zmniejszenie zaleznosci od kosztow
ogdlnych

* Recykling gotéwki i maszyny catodobowej wymiany dla lokalnych przedsiebiorstw

* Obecnos¢ bankéw na obszarach o mniejszej gestosci zaludnienia, aby zapewnié wiecej

ustug

Deponowanie monet Szafka stuzbowa
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Deponowanie banknotéw
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Automatyczne deponowanie x .
banknotow monet Torebki z monetami

Hedlia wymagan

Wyptata reszty Wrzut

Deponowanie czekow
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Automatyczna wymiana gotéwki Dep torebki y P
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Pojemnos$¢é monet A

* Banki utrzymuja swoich lojalnych klientéw przy mniejszym uzaleznieniu od

Korzysci dla banku

tradycyjnych ustug

Nizsze koszty eksploatacji niz w przypadku oddziatu

Banki zachowujg obecnosé na gtéwnych ulicach

Personel nie jest potrzebny, a zatem zwieksza sie zysk

Wydajnos¢ dzieki automatyzacji umozliwiajacej bankowi koncentracje na kanale
sprzedazy
* Potencjat rozwoju silniejszego kanatu sprzedazy

* Dostosowanie ustug oddziatéw do strategii gtéwnego kanatu bankowego

Automatyzacja moze by¢
teraz wdrazana tatwo i
efektywnie bez
koniecznosci ponoszenia

wysokich kosztow budowy

Brak potrzeby tworzenia
duzych projektow
integracji IT, poniewaz
ustugi moga by¢
konfigurowane w oparciu o
istniejace funkcje bankowe

Sprawozdawczosc,
zarzadzanie i ustugi
moga by¢ doktadnie
dostosowane do

wymagan banku

Marka bedzie marka

banku, zapewniajaca

spojnosc i lojalnosé

klientow
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